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Что будет на вебинаре:

➢Что такое стартап?

➢Зачем стартапу 
акселератор?

➢Профиль акселератора;

➢Команда акселератора;

➢Какая польза от 
акселератора;

➢Методика работы;

➢План и следующие шаги;

➢Вопросы.



Что такое стартап ?

Старта́п (от англ. startup company, startup, букв.
«стартующий») — компания с короткой историей
операционной деятельности. Термин впервые
использован в журнале Forbes в августе 1976 года
и Business Week в сентябре 1977 года. Стартап — это временная структура, создаваемая для поиска 

воспроизводимой и масштабируемой бизнес-модели.

Воспроизводимость — это возможность многократно продать 
полученное решение;
Масштабируемость — возможность существенного роста проекта.
Помимо этого, важной отличительной особенностью стартапов является 
технологичность. В основе большинства из них лежат некие 
технологические ноу-хау.

Startup.Степь –акселератор в сфере IT (запуск новых приложений, сервисов, 

платформ и т.д.) 



Зачем стартапу акселератор?

Помочь продуктовым командам быстрее пройти шаги:

➢проработать идею;
➢реализовать zero-MVP (первичный прототип продукта, с минимальным

функционалом) позволяет понять насколько продукт жизнеспособен;
➢найти первых покупателей;
➢разработать первую версию продукта;
➢протестировать гипотезы масштабирования;
➢найти первые инвестиции.



Профиль акселератора

✓ Стадия стартапа: pre-seed (от идеи до первых продаж)

✓ Фокусные направления:

➢ B2B сервисы
➢ BPM – технологии
➢ Bots+AI
➢ G2C (Государственные цифровые сервисы для населения)
➢ Data-driven services
➢ ZeroCode/LowCode
➢ IT Security
➢ PropTech



Команда акселератора и эксперты

Олег Вальтер 

▪ ИТ-Предприниматель
▪ Эксперт в направлениях Управление проектами, CRM-системы, Системы управленческого учета.

Совладелец и основатель нескольких ИТ-компаний.

Основные компетенции:
▪ Создание и развитие команд разработки ПО, стратегическое управление бизнесом, разработка продуктов и развитие бизнес-направлений. 

Проведение стратегических сессий, внедрение изменений. Построение систем продаж. Стратегические продажи ИТ-решений.
▪ 18 лет опыта управления в ИТ-компаниях;

12 лет опыта консультирования и управления в ИТ-проектах;
сертифицированный трекер ФРИИ .

Илья Китанин

▪ CEO ИТ-Контракт;
▪ спикер ПМЭФ 2019;
▪ автор курса по созданию цифровых продуктов;
▪ Эксперт направления интернет-предпринимательство в конкурсе Молодые предприниматели России;
▪ Руководил преакселератором в  Фонд развития интернет-инициатив;
▪ Занимается развитием экосистемы стартап проектов России.



Команда акселератора и эксперты

Евгений Царьков

▪ Эксперт по управлению IT-продуктами, интернет-маркетингу и развитию бизнеса; 
▪ Директор по продукту в Onlypult.com - платформе для маркетологов.;
▪ Эксперт Преакселератора ФРИИ;
▪ Спикер образовательных курсов ФРИИ.

Максим Алекссеев

▪ Трекер, бизнес-аналитик и руководитель проектов в ИТ с опытом построения 3 собственных оффлайн и 
онлайн компаний;

▪ Помогает находить "узкие места" в бизнесе и выстраивать процессы так, чтобы кратно расти;
▪ В наличии успешные кейсы с производственными и торговыми сетями (ВотОнЯ, Л'Этуаль, О'Кей и т.п.), а 

так же с крупными корпорациями Газпром нефть и Росатом;



Резиденты акселератора

➢ ITDesk

➢ Lapmyre

➢uConf

➢MFC

➢и другие



Какая польза от акселератора

➢ Для команд - возможность быстрого старта, выход на новый уровень без лишней траты 
энергии;

➢ Для общества - увеличение количества успешных команд, развитие локальной 
экспертизы, развитие ИТ-отрасли;

➢ Акселераторы и фонды – получение подготовленных проектов для развития;

➢ Крупные компании – возможность протестировать продуктовые гипотезы.



Какую поддержку можно получить

➢ Обучение;

➢ Наставничество;

➢ Коворкинг на льготных условиях (в ближайшем будущем);

➢ Помощь в разработке продукта;

➢ Инвестиции до 300 000 рублей на команду.



Процесс акселерации



Программа акселерации
➢ ЭПИЗОД 1.Начало пути.

❑ Формулирование бизнес-идеи стартапа.

➢ ЭПИЗОД 2.Команда стартапа.

❑ Формирование команды.

❑ Как работать в команде, используя гибкую методологию.

❑ Проверка гипотез (метод HADI).

➢ ЭПИЗОД 3.Поиск и подтверждение решаемой проблемы.

❑ Целевая аудитория или кто ваш клиент.

❑ Анализ конкурентов.

❑ Изучение клиента и подтверждение проблем.

❑ Ценностное предложение.

➢ ЭПИЗОД 4.Создание минимального продукта.

❑ Минимальный продукт (MVP) и его важность на старте проекта.



Программа акселерации

➢ ЭПИЗОД 5.Привлечение клиентов.

❑ Модели монетизации и заработка для стартапа

❑ Каналы продаж

➢ ЭПИЗОД 6.Инвестиции и масштабирование.

❑ Юнит экономика и как ее посчитать.

❑ Финансовая модель – основы.

❑ Оценка рынка.

❑ Инвестиции. Способы привлечения финансирования в стартап

❑ Как подготовить презентацию для инвестора.

➢ ЭПИЗОД 7.Финал.

❑ Как правильно выступать на сцене.



Контакты

+7 9 534 52 68 65 https://www.instagram.com/walter.oleg/ https://orenburg.vc/

https://www.instagram.com/walter.oleg/
https://orenburg.vc/


План и следующие шаги

1. Подача заявки в акселератор: 15 марта по 26 марта

2. Точка кипения: 19 марта

3. Отбор проектов до: 31 марта

4. Старт программы акселерации: 5 апреля

5. Демо день: 31 мая

6. Завершение программы: 31 мая




